Het begon bij de smid op de hoek

Na zestig jaar is Chris Borgdorff zijn grootvader nog dankbaar

Brengt een hoefijzer werkelijk
geluk? Je zou bijna zeggen van
wel als je hoort hoe Borgdorff
zestig jaar geleden met wver-
zekeringen begon. Grootvader
Pieter Borgdorff haalde in die tijd
bijna deur aan deur de pen-
ningen op - in heel Overschie.

Op zekere dag zag hij zich naar
binnen geloodst door de hoef-
smid op de hoek van de Willem
de Zwijgerstraat. 'Doe je ook ver-
zekeringen, Piet?’ Borgdorff ver-
trok geen spier, maar inwendig
gloeide hij van spanning en ver-
wachting. 'Zeg het maar... Ik
noteer.'

Zo kon het gebeuren dat Pieter
onder het toeziend oog van een
legertje hoefijzers zijn allereerste
verzekeringsgegevens zat neer
te schrijven. Met inktpotiood, dat
je even likken moest en je zo'n
blauwe tong bezorgde!

Het werd geen verzekeringen
tegen ongevallen met paarden
en ook geen brandverzekering
voor de smederij, maar het bleek
om een inboedelverzekering te
gaan. Tot vorig jaar heeft die
gelopen. Kleinzoon Chris laat
trots de oudste polis van zijn
bedrijf zien. We lezen mee:
5 October 1928.

Nu, in december 1988, kijkt Chris
als verzekeringsexpert geamu-
seerd terug op het gelukstreffen
van zestig jaar geleden. 'Mijn
grootvader was een heel bekend
figuur in Overschie. In zijn duffel-
se bode-cape trotseerde hij
hagelbuien en sneeuwstormen.
Alles ging te voet of later op een
stoere fiets. Soms tracteerde
een hartelijke wijkgenoot hem op
een kop koffie of winterse snert.
Maar eerlijk gezegd zagen velen
hem met een beetje angst in het
hart komen. De krappe beurs
moest er bij zijn bezoek immers
weer aan geloven. De ene keer
verdween de bijdrage voor het
gas in zijn grote lederen tas. De
volgende keer was het de week-
premie voor het ziekenfonds.
Opa liep zelfs voor het eigen
fonds van de dorpsdokter hier.

De kinderen zagen hem wel
graag komen, want hij was nooit
te beroerd om zo'n mooie stem-
pel op je arm ofde bovenkantvan
je hand te drukken. Die kwam
natuurlijk ook op de fondskaart,
maar daar liep je niet trots mee te
koop!’

Nu een dynamische onder-
neming

Heden ten dage houdt Chris
Borgdorff kantoor in het pand
aan de Rodenburgstraat, waar
kapper Bas van Vliet 40 jaar lang
zijn reusachtige praktijk voor
dames, heren en kinderen com-
bineerde met een sigarenzaak.

Chris heeft zijn naam groot op de
pui staan. Zelfs vanuit de file op
de autosnelweg naar het Klein-
polderplein kun je het nog lezen.
Het toeval wil bovendien dat je bij
Chris Borgdorff aan de balie
precies uitkijkt op het hoekpand
aan de Willem de Zwijgerstraat
waar ooit de hoefsmid als eerste
verzekeringsklant van groot-
vader Borgdorff optrad.

De tijden zijn erg veranderd. De
kinderen van Chris hoeven
tegenwoordig echt niet na
schooltijd mee te helpen zoals
die van grootvader in het begin
van deze eeuw. Wel is ook de
donker gebaarde verzekerings-
man met zijn rode konen een
bekende verschijning geworden
in Overschie en omstreken. Nog
altiid is hij opa Pieter dankbaar
voor diens jawcord aan de
hoefsmid. Dat bepaalde immers
ook de richting waarin Chris
Borgdorff zou gaan (al is hij nooit
ruiter gewordenl).

Particulieren en ook in ruime
mate het bedrijfsleven schake-
len hem graag in voor alle moge-
lijke verzekeringen en de af-
wikkeling daarvan als er lets
gebeurt. Ook voor een uitgekien-
de hypotheek weet men hem te
vinden.

Fotografisch geheugen

'Chris weet alles en onthoudt
alles. Hij heeft een fotografisch
geheugen voor jaartallen, be-
dragen en cijfers’, zeggen zijn
klanten. 'Hij heeft een reken-

knobbel en een verzekerings-
knobbel.

Wie verhuist, neemt Chris mee in
de vorm van polissen en brieven.
Wie van baan verandert, her-
innert zich bij zijn nieuwe werk-
gever graag het bedrijffsgemak
van Chris Borgdorff als verzeke-
ringsadviseur.

'Aanbeveling is je beste reclame.
Al lokken ze je dikwijls naar heel
verre bestemmingen’, vertelt de
goedlachse veertiger uit de
Rodenburgstraat.

'Maar als ik een hoefijzer zie,
moet ik toch altijd weer aan de
geluksfactor denken. Het zal er
heus wel mee te maken hebben.
Alleen heb ik het nog niet als vig-
net voor mijn bedrijf willen ge-
bruiken. Mijn achternaam zegt
al genoeg. Een borg in verzeke-
ringen en hypotheken. lk hou het
op Overschie. Ik voel me hier
prima thuis. Dat moet zo blijven.’

r .~ o k3
Chris Borgdorfl is een gewaardeerd lid
van de Nederiandse Bond

van Assurantie-bemiddelaars.

LID NBvA




